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Par Camille Andres

La corde a linge, lessive écologique et locale

Produirelocal!C'est 'une des nombreuses exigences
d'Anne-Julie Beroud, qui a fondé La cordea linge,
lessive &cologigue et genevoise. Un critére en passe
de devenir un modéle d'affaires.

= ¥ n 2016, alors quelle re-
© cherche une lessive écolo-
gique Anne-Julie Beroud ré-
alise quaucun produit suisse
@ n'est disponible sur les étals
" des magasms Elle se lance
dans une création maison, qui fait florés
dans les réseaux écologistes.
L'éducatrice sociale décide de tenter I'aven-
ture de 'entrepreneuriat. Pour parfaire sa
formule de lessive, elle se tourne vers les
étudiants de 'école de chimie de Fribourg,
qui posent les bases de son actuel produit.
Pour atteindre sa formule magique, elle
noue un partenariat avec l'entreprise Idéal
chimique. En 2019, 1'équilibre est trouveé:
il méle savon de Marseille et de Genéve (a
based'huilede tournesol), carbonate, bicar-
bonate, et un liant. «Pas de colorant, pas de
parfum, pas de conservateur ni d'huile de
palme: le combat ¢'était de trouver un liant
sans huile de palme ni dérivé de pétroles A
la déception de l'entrepreneure écologique,
leseul produit qui respectetous ces critéres
comporte... delanoix de coco. «<Sans cela,on
auraiteu un produit 100 %européen!s Pour
autant, Anne-Julie Beroud n'estime pas
avoir fini de développer sa lessive: «C'est un
processus continu.»

Basée au PetitLancy, Lacorde a linge occupe
quatre personnes 4 temps partiel en plus de
safondatrice. Lafabrication est assurée dans
des ateliers protégés par des personnes a
I'ALau moyen d'uneancienne mélangeuse a
lait adaptée sur mesure. Lalivraison se faita
vélo, un systéme d'achat envrac a été mis en
place, et les barriques vides sont récupérées
et rechargées. Lentreprise compte 32 points
de vente auyjourd’hui. Cette formule ultra
locale hui permet d'assurer une production
a flux tendu, qui oscille selon la demande de
800 (lors de congés) & 2000 litres par mois
(juste avant le confinement). Outre les fonds
personnels de la fondatrice, et un emprunt,
l'entreprise a obtenu ses financements par
crowdfunding, et grace au prix de dévelop-
pement durable dela ville de Genéve (20000
francs). Depuis un an, ses ventes lui per-
mettent desefinancer.

Ouelimpact a eula pandémie sur votre entreprise?
Anne-Julie Beroud Nos ateliers ont fermé
puis rouvert rapidement pour produire
du désinfectant pour les mains. Finale-
ment produire trés localement nous a
sauvés, nous avons pu continuer a tour-
ner ensuite! La fermeture des frontieres
m'a beaucoup interpellée, puisque carbo-
nate, bicarbonate, et savons de Marseille
restent produits en France. La mondiali
sation montre notre dépendance et ma
encore davantage donné envie de pro-
duire hyper-localement.

Comment Genilem vous a-t-elle aidée?

Jemesuislancée dans|'entrepreneuriat pour
allier mes convictions écologiques et sociales,
or, dans le développement durable l'aspect
économique est déterminant aussi. Genilem
merend attentive aces aspects, aux cotits. De
plus, avant, je fonctionnais sur un an. Avec
Genilem, jai appris 4 avoir un regard sur
troisans, ce qui m'a beaucoup aidé.

Comment imaginez-vous

le développement de votre entreprise?
Jaimerais implanter des microsites de
production comme le notre dans d'autres
villes, pour assurer une petite production
locale a la demande. Nous avons commen-
cé a livrer d'autres cantons depuis peu, et
comme nous ne pouvons pas le faire en tri-
porteur, cela pose la question des camions.
Dés que nous aurons atteint une masse de
consommateurs critique, jaimerais déve-
lopper ces sites locaux. Reste a savoir com-

ment les financer puisque nous ne voulons
pas prendre de crédits de banques quine
rentrent pas dans nos valeurs...

A plus long terme, jaimerais encore amé-
liorer notre lessive et poursuivre letravail
de recherche avec la Haute école de chimie
de Fribourg pour imaginer d'autres pro-
duits, par exemple pour la vaisselle.

Quels sont les défis d'une entrepreneure sociale?
Ce qui me questionne c'est notre systéme
économique, le capitalisme, ol tout est
dicté par le profit. Je pensais que je pour-
rais fonctionner autrement. Une part de
moi se donne dautant plus que je crois
quun changement est possible. Mais jai
parfois envie de baisser les bras. Méme
mes clients les plus «écolos» sont ancrés
dans cette logique. Or, tant que le profit
domine les échanges, un changement fon-
damental ne pourra pas avoir lieu.




